
Étapes clés pour réussir une levée de fonds en biotech 

 
La levée de fonds est une étape cruciale pour toute entreprise de biotech cherchant à 
accélérer son développement. C'est un processus complexe, mais en suivant les étapes 
clés décrites ci-dessous, vous pouvez maximiser vos chances de succès et attirer des 
investisseurs prêts à soutenir votre projet. 

 

 

 

Étape 1 : Analyse de la situation et préparation 

Avant de vous lancer dans une levée de fonds, il est essentiel d'avoir une compréhension claire 
de votre positionnement sur le marché et de vos besoins financiers. 

• Analysez votre marché : Identifiez les tendances actuelles, les opportunités de 
croissance, et les concurrents directs. Cela vous permettra de définir où se situe votre 
entreprise et comment elle peut se démarquer. 

• Évaluez vos besoins : Combien de fonds avez-vous réellement besoin de lever ? Soyez 
précis en définissant le montant nécessaire pour atteindre vos objectifs stratégiques à 
court et moyen terme. 

• Préparation minutieuse : Une préparation approfondie renforce votre crédibilité. Elle 
est essentielle pour répondre aux questions des investisseurs avec confiance et 
précision. 

    Astuce : Une étude de marché complète et une analyse SWOT peuvent vous donner une 
vision claire des forces et faiblesses de votre projet. 

Étape 2 : Élaboration du business plan 



Un business plan solide est la clé pour convaincre les investisseurs de la viabilité de votre 
entreprise et du potentiel de retour sur investissement. 

• Projections financières : Présentez des prévisions réalistes de vos revenus, coûts, et 
marges bénéficiaires pour les 3 à 5 prochaines années. Les investisseurs veulent voir 
comment vous atteindrez vos objectifs. 

• Plan de développement : Expliquez comment vous allez utiliser les fonds levés pour 
atteindre vos objectifs. Que ce soit pour financer la R&D, renforcer vos équipes, ou 
préparer votre entrée sur de nouveaux marchés. 

• Analyse SWOT : Identifiez les forces, faiblesses, opportunités et menaces auxquelles 
votre entreprise doit faire face. Cela démontre que vous avez une vision stratégique 
claire. 

      Astuce : Rédigez un plan de développement détaillé qui inclut des étapes tangibles, des 
échéances, et des indicateurs de performance (KPI) pour mesurer votre progression. 

Étape 3 : Construction du pitch 

Le pitch est l’une des étapes les plus importantes. Vous devez être capable de captiver vos 
investisseurs et de leur expliquer clairement la valeur ajoutée de votre projet. 

• Un récit captivant : Racontez l’histoire de votre entreprise de manière percutante. 
Pourquoi avez-vous créé cette biotech ? Quel problème résolvez-vous et pourquoi est-
ce important ? 

• Proposition de valeur : Mettez en avant ce qui différencie votre produit ou service. 
Pourquoi votre technologie ou votre innovation est-elle unique et nécessaire ? 

• Pitch clair et concis : Votre présentation doit être concise mais convaincante. 
Entraînez-vous avec vos équipes ou des experts pour l’affiner. 

    Astuce : Entraînez-vous à faire des simulations de pitch pour améliorer votre aisance et 
adapter votre message selon l'audience. 

 

 



 

Étape 4 : Ciblage des investisseurs 

Tous les investisseurs ne sont pas égaux. Vous devez identifier ceux qui partagent votre vision 
et qui comprennent les spécificités du secteur biotech. 

• Ciblage stratégique : Recherchez des investisseurs ayant un historique 
d’investissement dans le domaine de la biotech ou des technologies médicales. 

• Réseautage : Utilisez vos contacts professionnels, les événements sectoriels et les 
plateformes d’investissement pour entrer en relation avec des investisseurs potentiels. 

• Alignement des valeurs : Assurez-vous que vos investisseurs comprennent et 
soutiennent vos objectifs à long terme. Le bon investisseur n’apporte pas seulement de 
l’argent, mais aussi un soutien stratégique. 

       Astuce : Participez à des événements biotech et networkez avec des investisseurs 
intéressés par l'innovation. 

Étape 5 : Négociation et closing 

Une fois les investisseurs trouvés, la négociation des termes de l’accord est cruciale pour 
s’assurer que vous obtenez les fonds nécessaires dans des conditions favorables. 

• Termes de financement : Assurez-vous que les conditions de financement, telles que 
la dilution du capital, les clauses de sortie et les droits de décision, sont en accord avec 
vos attentes. 

• Due diligence : Les investisseurs vont vérifier la santé financière de votre entreprise et 
vos perspectives de croissance. Soyez prêt à répondre à toutes leurs questions de 
manière transparente. 

• Validation juridique : Impliquez vos conseillers juridiques pour examiner et valider les 
accords de financement avant signature. 

              Astuce : Engagez des experts juridiques et financiers pour vous aider à négocier des 
conditions favorables sans compromettre l'intégrité de votre projet. 

Étape 6 : Post-levée de fonds 

Une fois les fonds levés, l’exécution de votre plan est primordiale pour maintenir la confiance 
des investisseurs et assurer la croissance de l’entreprise. 

• Suivi régulier : Communiquez avec vos investisseurs de manière transparente et 
régulière pour les informer des progrès réalisés. 

• Exécution du plan : Respectez les objectifs fixés lors de la levée de fonds et utilisez les 
ressources à bon escient. 

• Engagement des investisseurs : Impliquez vos investisseurs dans les décisions clés et 
faites appel à leur expertise pour soutenir la croissance de votre biotech. 

    Astuce : Mettez en place un reporting trimestriel pour tenir vos investisseurs informés des 
performances et des avancées clés de l’entreprise. 



Conclusion 
Réussir une levée de fonds dans le secteur biotech est un processus qui nécessite une 
planification minutieuse, des arguments convaincants, et des partenaires financiers de 
confiance. En suivant ces étapes, vous maximisez vos chances de succès et 
garantissez que votre entreprise a les ressources nécessaires pour se développer. 

Besoin d’accompagnement pour chaque étape de votre levée de fonds ? Oselys est 
votre partenaire stratégique, de la préparation initiale à l’exécution post-levée. 

Contactez-nous dès aujourd'hui ! contact@oselys.com 
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